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»Ein Manifest tiber den wahren Kaufkrafterhalt und

das Ende der Rlassischen Finanzillusion.“




Was Sie in diesem Manifest erwartet

Kapitel 1 — Die grof3e Illusion des Vermogensaufbaus

Kapitel 2 — Die versteckten Vermogensvernichter

Kapitel 3 — Die BIC Finance DNA: Denken wie ein Family Office
Kapitel 4 — Das grofste Risiko ist das Warten

Fazit — Das Ende der MittelmafSigkeit

Thr nachster strategischer Schritt

Wer sein Vermdgen der Vergangenheit anvertraut, verschenkt seine Zukunft.
Wer beginnt, institutionell zu denken, eréffnet sich neue Moglichkeiten.



KAPITEL 1

Die grof3e Illusion des
Vermogensaufbaus

Die meisten Menschen leben in dem festen Glauben, sie wirden aktiv Vermdgen
aufbauen. In Wahrheit tun sie oft etwas vollig anderes: Sie sichern ein veraltetes
Finanzsystem ab, das systematisch auf hohen Kosten, Intransparenz und

schleichendem Kaufkraftverlust basiert.

Uber Jahrzehnte hinweg wurden klassische Finanzprodukte als sicher, bewdhrt und
alternativlios verkauft. Lebensversicherungen, Rentenversicherungen, klassische
Sparprodukte, fondsgebundene Policen, Uberteuerte Sachwertmodelle und
provisionsgetriebene Konstruktionen prégen bis heute die meisten

Vermoégensentscheidungen.

DER BLINDE FLECK DER ANLEGER
Das Problem ist nicht nur die historisch niedrige Rendite. Das eigentliche, oft

unsichtbare Problem ist die reale Rendite — also das, was nach Abzug von
Kosten, Inflation und Steuern tatsdchlich tibrig bleibt.

Ein Produkt kann auf dem Papier gldnzen und dennoch im Hintergrund lhr reales
Vermoégen vernichten. Denn entscheidend ist niemals, wie viele Euro nominal auf

Ihrem Kontoauszug stehen. Entscheidend ist einzig und allein, wie viel Kaufkraft

tatsdchlich erhalten bleibt.

Nominalrendite — Kosten — Inflation = Realrendite
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Viele klassische Lebens- und Rentenversicherungen erzielen heute
Gesamtverzinsungen von lediglich rund 2 bis 3 Prozent. Gleichzeitig wirken Inflation,
laufende Kosten und versteckte Gebuhren dauerhaft und unbarmherzig gegen den

Anleger. Die mathematische Wahrheit I&sst sich nicht austricksen.

5 DER REALITATS-CHECK FUR IHR VERMOGEN

Wissen Sie exakt, wie viel Kaufkraft Ihr Kapital nach Abzug aller Faktoren in diesem
Moment verliert? Wenn Sie die reale Nettorendite Ihrer Vertréige nicht kennen,
investieren Sie blind. Lassen Sie uns die Maske der Finanzindustrie abnehmen.

Nutzen Sie unseren kostenfreien Kaufkraft-Audit und erfahren Sie die ungeschénte
Wahrheit Uber Ihre bestehenden Anlagen.

Jetzt Realrendite prufen lassen -



https://calendly.com/michael-textor/neues-meeting

Die versteckten
Vermogensvernichter

Die unsichtbare Gefahr: Das Kostengrab

Die meisten Anleger unterschdtzen die zerstérerische Wirkung von Kosten vollstandig.
Es sind nicht nur die offensichtlichen Abschlusskosten. Laufende
VerwaltungsgebuUhren, interne Fondskosten, Garantiekosten, Vertriebsprovisionen und
komplexe, verschachtelte Policenstrukturen fressen Uber die Jahre den Zinseszins-
Effekt auf.

Ein einfaches Rechenbeispiel verdeutlicht das Drama:

Erwirtschaftete Rendite

abzuglich Kosten

abzuglich Inflation

Reales Vermégenswachstum

Sie tragen das volle Risiko, wahrend die Produktanbieter garantiert verdienen.

Der Mythos der ,sicheren“ Sachwerte

Viele Anleger flichten deshalb in Sachwerte — doch Vorsicht: Sachwerte sind nicht
automatisch gute Investments. Zahlreiche Modelle am Markt leiden unter enormen
Weichkosten, hohen Vertriebsprovisionen, Intransparenz, stark eingeschréinkter

Liquiditat und einer mangelhaften institutionellen Auswahl.



Ein Sachwert schutzt Ihr Vermdgen nicht per se. Was wirklich zdhlt, sind die Struktur,
eine extrem niedrige Kostenquote, die Qualitét des Assets, die steuerliche Architektur

und vor allem: die institutionelle Denkweise dahinter.

Transparenz statt Produktnebel. Klare Struktur statt versteckter Kostenlogik —

jede Position offen ausgewiesen.

5 MACHEN SIE DEN UNTERSCHIED SICHTBAR

Prufen Sie in wenigen Minuten, ob lhre bestehenden Vertréige und Sachwerte
wirklich far Sie arbeiten — oder nur fur den Vertrieb.

Kostenlosen Check-up starten -



https://calendly.com/michael-textor/neues-meeting

Die BIC Finance DNA —
Denken wie ein Family Office

Klassische Finanzberatung ist produktorientiert — es geht fast immer um den
schnellen Verkauf eines vorgefertigten Produkts. BIC Finance basiert auf dem
exakten Gegenteil: strategischer Vermégensarchitektur. Der fundamentale

Unterschied liegt im Denken.

Institutionelle Investoren und extrem vermédgende Familien stellen véllig andere
Fragen als der klassische Privatanleger. Sie fragen nicht: ,Welches Produkt bringt

schnell Rendite?” Sie fragen:
°Wie schutze ich meine Kaufkraft absolut gegen Systemrisiken?

eWie minimiere ich systemische Risiken und schaffe echte, korrelationsfreie
Diversifikation?

ewie reduziere ich unnétige Kosten auf ein absolutes Minimum?

°Wie erreiche ich eine generationslbergreifende, steuerlich hocheffiziente Struktur?



Wahrer Vermdgensaufbau entsteht niemals durch den Kauf einzelner, isolierter
Produkte. Vermdgen entsteht durch Struktur, eiserne Disziplin, Zeit, maximale Effizienz
und eine intelligente, wissenschaftlich fundierte Allokation verschiedener

Anlageklassen innerhalb einer strategischen Gesamtarchitektur.

Ein Architekt beginnt nicht mit dem Kauf von Fenstern oder Ziegeln. Er entwirft
zuerst einen Plan. Erst danach entscheidet er, welche Materialien sinnvoll sind.
Genau so sollte Vermdgensaufbau funktionieren.

5 DER SCHRITT IN DIE PREMIUM-LIGA

Warum sollten Sie Ihr hart erarbeitetes Geld nach den Regeln der breiten Masse
anlegen, wenn Sie Zugang zu den Strategien der Profis haben kénnen? Brechen Sie

aus dem System der Standardprodukte aus.

Zugang zu institutionellen Konzepten erhalten -



https://calendly.com/michael-textor/neues-meeting

KAPITEL 4

Das grofdte Risiko
ist das Warten

Viele Menschen verharren in einer permanenten Warteposition: Sie warten auf
bessere Zeiten, auf den perfekten Moment am Markt, auf sinkende Inflationsraten, auf
politische Verdnderungen oder auf vermeintliche Sicherheit.

Doch genau diese Passivitdt ist der teuerste Fehler (iberhaupt. Die Inflation macht
keine Pause — sie arbeitet Tag fur Tag, Minute far Minute unerbittlich gegen
unstrukturiertes Kapital. Das moderne Finanzumfeld verzeiht keine Emotionalitét, keine
Kurzfristigkeit und keine provisionsgetriebenen Kompromisse mehr. Es verlangt
kompromisslose Strategie.

FAZIT
Das Ende der Mittelmaf3igkeit

Die Zeit standardisierter Finanzlésungen, die primér dem Vertrieb dienen, ist endgultig
vorbei. Die Zukunft gehoért den Anlegern, die verstanden haben, dass Inflation real
enteignet, dass Kosten die Rendite auffressen und dass echter Vermdgensschutz ein
radikal neues, strategisches Denken erfordert.

BIC Finance steht fiir genau diesen Wandel:
e Weg vom Produktverkauf — hin zu strategischer Vermodgensarchitektur.

o Weg vom kurzfristigen Vertrieb — hin zu langfristiger, echter Verantwortung.

e Weg von intransparenten Finanzprodukten — hin zu einer glasklaren
Kapitalstrategie.

Denn groRRes Vermdgen entsteht niemals zufdllig. Es entsteht durch eine bewusste
Entscheidung.



IHR NACHSTER STRATEGISCHE SCHRITT

Bereit fur institutionelles Denken?

Wenn Sie bereit sind, die Mittelmd&Rigkeit hinter sich zu lassen und Ihr Vermégen nach
den Malstében institutioneller Investoren zu schitzen und zu vermehren, dann sollten

wir sprechen.

Wir bieten Ihnen eine unverbindliche, strategische Erstprozess-Analyse. In diesem 30-
minutigen Gesprdch analysieren wir die versteckten Kosten und Risiken Ihrer aktuellen
Struktur und zeigen Ihnen den Weg zu einer echten Vermdgensarchitektur auf.

1 Klicken Sie auf den Button unten.

2 Wadhlen Sie einen freien Wunschtermin in unserem Kalender.

3 Sichern Sie sich die Klarheit, die Inr Vermdgen verdient.

Kostenfreie Vermégens-Analyse buchen -

,BIC Finance — Das Ende der Mittelmdf3igkeit.

bic-finance.de hello@bicfinance.de



https://calendly.com/michael-textor/neues-meeting

